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Communiqué de Presse  

Ns  De la bande de copains en 1988 aux 2000 points de v entes 
aujourd’hui, quelques virages bien négociés …. 

                
1988 : Des copains du lycée Jean Paul Sartre de Bron ( Région 
Rhône-Alpes) ouvrent un club de ski et proposent des journées en 
autocars au départ du Lycée pour les stations de ski de la région. 
 
« Nous faisions de la compétition de ski mais avec peu de moyens, nous 
profitions donc des déplacements en autocars pour nous entraîner. Le 
programme des sorties de ski suivait notre programme de compétitions». 
Le succès est vite au rendez-vous, tous le monde parle de l’ambiance 
festive de ces sorties de ski économiques  
A 110 Francs la journée de ski : Car + forfait : Tout le monde adhère ! 
Deux ans après plus de 40 lycées sont membres du cl ub et 
certains week-end plus de 100 autocars prennent la route des 
Alpes : Très vite l’idée de monter une  société prend forme. 
 
1991 : Un magasin de ski nous ouvre ses portes en nous aménageant  
un bureau dans son  rayon de ski nautique (inutilisé l’hiver) 
Le succès est au rendez-vous, une première agence est rapidement 
ouverte à Lyon : Ski Vision  vient de naître.  
Avec les J.O de 92 c’est l’euphorie, le ski se démocratise, les 
demandes afflues. 
1994 : Une seconde agence s’installe à Grenoble : 
En ouvrant ses portes au marché des C.E, Ski Vision propose et 
organise des W.E de ski  clé en main avec Transport + hébergement 
et forfaits. L’accueil est plus que favorable, c’est le séjour q ue 
tous les groupes attendaient. 
2000 : Aves les RTT, les demandes explosent,  plus de 3000 clients 
par an apprécient nos W.E en montagne. Tout en se diversifiant dans 
le secteur du Tourisme avec VISION Voyages, Ski VISION poursuit 
son développement.  
2004 : Un nouveau virage :  Ski VISION propose aux grandes 
chaînes de distribution de vendre des forfaits de ski dégriffés :  
Le succès est à nouveau au rendez-vous. 
Ski VISION est désormais présent dans plus de 2000 points de 
vente: La FNAC – CARREFOUR – VIRGIN – GEANT CASINO – 
HYPER U  – CULTURA – LECLERC…   
 
«  Proposer Courchevel dans un Leclerc paraît surprenant, mais pour la 
station c’est un bon moyen de faire découvrir le Courchevel  familial et 
moins connu du public français :  La Tania – Courchevel 1300 et 1550 – 
St Bon restent des stations très accessibles aux tarifs raisonnables, 
bien loin de l’ambiance du Courchevel People de 1850 «  
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Pour une station moyenne, être visible sur les Champs Elysées à la 
FNAC ou chez VIRGIN est une vitrine inespérée. 
 
Enfin pour les skieurs, économiser jusqu’à 30 % sur un forfait de ski 
est loin d’être négligeable. 
 
2007: Toutes les marques du groupes se déclinent sous ������ �et 
Ski Vision devient ������ enmontagne.com 
 
2008 : Lancement du Tick&go : Avec son partenaire FNAC :  
 Les forfaits de ski sont vendus en libre service dans l’esprit des coffrets 
cadeaux. 
Présenté sous la forme d’une carte dans un petit coffret, le forfait de ski 
devient désormais une idée cadeau pour Noël très demandée. 
« On est sûr de faire plaisir à un ado par exemple en lui offrant deux 
forfaits de ski valable toute la saison «   
Le coffret est disponible au rayon librairie montagne, en caisse et 
s’achète désormais comme un CD ou une carte de téléphone. 
 
Il commence à être disponible dans les bureaux de tabac et sera bientôt 
proposé dans les bureaux de poste. 
 
Avec une équipe de 15 personnes et plus de 150  accompagnateurs 
et collaborateurs dispersés entre Lyon, Grenoble et Nancy, 
������ enmontagne.com est devenu un vrai spécialiste. 
Le siège social reste à Grenoble, capitale des Alpes. 
« La proximité des montagnes reste indispensable à notre équilibre et 
même si nous skions bien moins qu’à l’époque du Ski club, il n’est pas 
rare un jour de soleil et d’enneigement exceptionnel de voir certains 
collaborateurs profiter de leur RTT. 
 
Aujourd’hui le service reste le même, être très proche du client et des 
fournisseurs, ������ enmontagne.com veut un artisan de la neige 
et des voyages. 
 
������ enmontagne.com : «  Au sommet du voyage «  
 
������ �: «  Des Alpes au bout du monde «  

 


